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MARKETING ONLINE PARA MEDICOS: COMO
POSICIONAR CON EXITO SU CONSULTA EN
INTERNET

Posted on 12. August 2024 by Tuana

La digitalizacién no solo esta influyendo en nuestra vida cotidiana, sino tambiéen en la forma en que
la gente busca servicios sanitarios. Como meédico, ahora se enfrenta al apasionante reto de
posicionar con éxito su consulta en el mundo digital para llegar por fin a los pacientes
adecuados.

La era digital ofrece oportunidades emocionantes y es crucial para la viabilidad futura de cualquier
consulta médica. En este articulo del blog, descubriremos juntos como un marketing online
inteligente puede ayudarle como médico a atraer exactamente a los pacientes adecuados que
encajen bien en su consulta, no solo desde el punto de vista médico, sino también personal. Al
mismo tiempo, descubrira como puede utilizar el marketing para reforzar la conexion con los
pacientes existentes.

¢POR QUE ES TAN IMPORTANTE EL MARKETING
ONLINE PARA LOS MEDICOS?

Hace tiempo que se ha digitalizado la busqueda de médicos y consultas. Ya se trate de dentistas o
cirujanos estéticos, hoy en dia la busqueda del paciente empieza exclusivamente en Internet,
incluso a través del smartphone. Los pacientes potenciales buscan en Google a los medicos de su
zona, leen opiniones y se informan sobre los servicios que ofrecen. Por tanto, es fundamental tener
presencia en Internet. Al mismo tiempo, debe transmitirse una imagen profesional, de confianza y
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atractiva para atraer a los pacientes que desea para su consulta. Aqui es exactamente donde entra
en juego el marketing online o el marketing de consultas para médicos.

MARKETING DE CONSULTAS PARA MEDICOS: SUS
VENTAJAS

MAS VISIBILIDAD Y ALCANCE

Enfoque especifico. mediante la optimizacion estratégica para motores de busqueda (SEO),
aumentara la probabilidad de que su consulta pueda ser encontrada por personas que buscan
activamente los servicios médicos que usted ofrece.

Presencia local: el SEO local y un perfil de empresa en Google (antes Google My Business) son
cruciales para atraer pacientes en su zona. Cuando la gente busca un medico en su barrio, su
consulta debe estar en una de las primeras posiciones.

FOMENTO DE LA CONFIANZA Y GESTION DE LA
REPUTACION

Contenidos significativos: al compartir regularmente contenidos de alta calidad en su sitio web y en
las Redes Sociales, no solo demuestra su experiencia, sino también su dedicacion a la educacion de
los pacientes.

Resenas y testimonios: Las resenas online desempenan un papel crucial a la hora de generar
confianza. Los pacientes satisfechos que comparten sus experiencias positivas pueden animar a los
pacientes potenciales a elegir su consulta.

FIDELIDAD Y SATISFACCION DE LOS PACIENTES

Comunicacion e informacion: con una presencia activa en las Redes Sociales, puede informar
regularmente a sus pacientes sobre nuevos metodos de tratamiento, consejos de salud y noticias
importantes de la consulta. Esto fomenta la fidelidad de los pacientes y también contribuye a crear
un sentimiento de solidaridad.
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Sistema de reserva de citas online: la posibilidad de concertar citas online no solo mejora la
satisfaccion del paciente, sino que también facilita la organizacién de la consulta con las
herramientas adecuadas.

CAPTACION EFICAZ DE PACIENTES

Publicidad online segmentada: con los anuncios online segmentados, puede dirigirse a grupos
objetivo especificos y atraer asi a los pacientes deseados con mayor eficacia.

Publicidad en buscadores (SEA): la publicidad de pago en buscadores aumenta la visibilidad de su
consulta en poco tiempo y consigue resultados rapidamente.

GESTION EFICAZ DE LOS COSTES

Resultados medibles: A diferencia de los métodos de marketing tradicionales, el marketing online
permite medir con precision su eficacia. Puede saber exactamente que estrategias funcionan y
cuales deben optimizarse.

Adaptabilidad: El marketing online le permite reaccionar rapidamente a los cambios. El analisis
continuo le permite adaptar continuamente su estrategia para garantizar la maxima eficacia.

IMAGEN DE UNA CONSULTA MODERNA

Un sitio web moderno: Un sitio web bien disenado y facil de usar transmite una impresion
profesional y se considera una tarjeta de visita digital. En el marketing de consultas, esto no solo es
importante para la visibilidad en los motores de busqueda, sino también para la primera impresion
que los pacientes potenciales tienen de su consulta.

COMO OPTIMIZAR EL MARKETING DE SU CONSULTA

OPTIMIZACION SEO PARA LA CAPTACION SELECTIVA DE
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PACIENTES

Optimizacion local de motores de busqueda (SEO local): Haga hincapié en la relevancia local a la
hora de optimizar su sitio web y sus contenidos. Utilice palabras clave relevantes y adaptadas a su
ciudad o region. Esto facilita que la gente de su zona le encuentre en las busquedas locales.

Optimice el contenido para dirigirse a los pacientes: Integre palabras clave relevantes de forma
natural en el contenido de su sitio web, en las entradas de su blog y en las metaetiquetas. Es
importante que el contenido sea atractivo y facil de entender para atraer a los legos en medicina.

Optimice su perfil de empresa en Google: Asegurese de que su perfil de empresa en Google esté
completo y actualizado. Esto aumenta la probabilidad de que su consulta aparezca de forma
destacada en los resultados de busqueda locales.

LOS MEDIOS SOCIALES COMO HERRAMIENTA PARA
DIRIGIRSE A LOS PACIENTES

Presencia activa en las Redes Sociales: Mantenga una presencia activa en las Redes Sociales.
Comparta regularmente mensajes informativos, consejos de salud, noticias meédicas y eventos de su
consulta. Esto fomenta la fidelidad de los pacientes y aumenta la probabilidad de que le
recomienden a otros.

Opiniones y comentarios de los pacientes: utilice las Redes Sociales como plataforma de
opiniones y comentarios de los pacientes. Anime a los pacientes a compartir sus experiencias para
generar confianza y convencer a los pacientes deseados.

SISTEMA DE RESERVA DE CITAS EN LINEA PARA AUMENTAR
LA EFICACIA

Establezca un sistema facil de usar: Implemente en su sitio web un sistema de reserva de citas
online facil de usar. Esto permite a los pacientes potenciales concertar citas de forma rapida y
sencilla, algo especialmente apreciado en el acelerado mundo actual.

Fomente la comunicacion a través del sistema: Anime a los pacientes a utilizar el sistema de
reserva de citas online haciendo hincapié en sus ventajas, como la posibilidad de concertar citas las
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24 horas del dia.

MARKETING LOCAL EN LINEA PARA AUMENTAR LA
VISIBILIDAD

Publicidad orientada en Internet: utilice anuncios orientados en Internet para poner su consulta en
el punto de mira de posibles pacientes. Publique anuncios en plataformas frecuentadas por su
grupo objetivo.

Eventos y asociaciones locales: Participe en eventos locales y establezca asociaciones con otras
empresas de su zona. Esto no solo refuerza su presencia local, sino que también favorece la
captacion de pacientes.

ACTUE YA: POSICIONE SU CONSULTA MEDICA CON
EXITO MEDIANTE EL MARKETING DE CONSULTAS

Ahora ya tiene una vision general de los pasos mas importantes para posicionar con éxito su
consulta médica en Internet. iEn Wisea queremos ayudarle AHORA! Entendemos los retos a los
que se enfrentan muchas consultas medicas en la jungla digital y tenemos la experiencia para
poner su consulta en el punto de mira.

iPongase en contacto con nosotros y emprendamos juntos el camino hacia su éxito digital!
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